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Grundlagen erfolgreicher

Professionelle Finanzplanung fir lhre Zukunft — individuell, unabhéngig und
nachhaltig.
Vertrauen Individuelle Ziele
Die Basis jeder langfristigen MaRgeschneiderte Losungen fir
Beziehung jeden Kunden

Langfristige Losungen

Nachhaltige Planung fiir alle Lebensphasen



Unsere Beratungsphilosophie

Gute Finanzberatung beginnt mit einem ehrlichen Verstandnis Ihrer gesamten
Lebenssituation — und endet nicht mit dem Vertragsabschluss.

Ganzheitlicher Ansatz Konzernunabhangig
Umfassende Finanzplanung, die Als unabhangige Berater sind wir
alle Lebensbereiche beriicksichtigt: keinem Produktanbieter
Vermdgensaufbau, Altersvorsorge, verpflichtet. Unsere Empfehlungen
Absicherung und Nachfolgeplanung basieren ausschlieBlich auf Ihren
— aus einer Hand. Interessen — ohne

Interessenkonflikte.

Langfristige Beratung

Nachhaltiger Beratungserfolg entsteht durch Kontinuitat. Wir begleiten Sie
personlich tiber alle Lebensphasen hinweg — zum nachweislichen Vorteil aller
Kunden.




Der ,Produktdschungel” N
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Der deutsche Finanzmarkt ist komplex: Tausende von Anbietern buhlen um Ihre Aufmerksamkeit. Unabhéngige Beratung ist daher wichtiger denn je.
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Typischer Verlauf einer ,Beratung”
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In der Finanzbranche folgen viele Gesprache einem standardisierten Schema — das primar auf den Verkaufsabschluss ausgerichtet ist, nicht auf die individuellen Bediirfnisse des
Kunden.

/A Das bekannte Muster () Unser Ansatz ist anders

Kontaktaufnahme — Produktpréasentation — Verkaufsabschluss —
Nachbetreuung. Die Mehrzahl der ,Beratungen" verlauft nach genau diesem
Schema — das Produkt steht im Vordergrund, nicht der Mensch.

Bei uns steht Ihre personliche Situation im Mittelpunkt — nicht das Produkt.
Erst wenn wir Ihre Ziele, Wiinsche und Risikoneigung vollsténdig verstehe,
erarbeiten wir gemeinsam passende Losungen.

Standard-Beratung Gemeinsamkeiten Unsere Beratung

Analyse, Ziele,

Kontakt, Produkt, Beratungssitzung und individuelle Lésung

Abschluss Gesprachsfluss




Quellen des Vermogensaufbaus susi
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Vermdogen entsteht auf unterschiedlichen Wegen - oft durch eine Kombination aus mehreren
Quellen. Das Verstandnis dieser Grundlagen ist der erste Schritt zu einer nachhaltigen

Finanzstrategie.

®

Erbschaften

Vermogensiibertragungen aus dem
Familienkreis bilden haufig eine
bedeutende Grundlage - und erfordern
eine strukturierte Planung fir Erhalt und
Weitergabe.

Einkommen

Ersparnisse

RegelmaRiges und diszipliniertes Sparen
ist der verlasslichste Weg zum
langfristigen Vermogensaufbau — auch in
kleinen monatlichen Betragen.

Das laufende Einkommen aus Beruf oder unternehmerischer Tatigkeit bildet die operative
Grundlage fiir alle weiteren Vermdgensaufbaumanahmen.



Ubersicht Vermogensverlauf
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Die langfristige Entwicklung der Vermogensstruktur ist das Herzstlick jeder ganzheitlichen Finanzplanung — von der Ansparphase ber den

Hohepunkt bis zur Entnahme.

1 2
1 - Ansparphase 2 - Vermogenspeak
Kapitalanlagen, Immobilien und Das Gesamtvermaogen erreicht im Laufe
Unternehmensvermdgen wachsen durch seines Alters, oft im Rentenalter seinen
Einzahlungen und Wertsteigerungen Hochstwert — die optimale Phase fiir
kontinuierlich an. eine strategische Umschichtung.

3

3 - Entnahmephase

Schrittweise Entnahmen fiir
Lebenshaltung, Rente und
Erbschaftsplanung. Liquiditat und
Diversifikation sichern die Bestatigkeit
der Plaung.

(@ Eine gezielte Entnahmestrategie ist bereits heute ein essenzieller Bestandeteil der Planung - nicht erst im Ruhestand.



EFC SOFTWARELOSUNG

Vermogensstruktur: Aktuelle Ubersicht
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Die EFC-Plattform stellt das aktuell vorhandene Vermdgen transparent dar — aufgeteilt in Liquiditat, Kapitalanlagen, Immobilien, Unternehmen, sonstige

Vermdogen und Verbindlichkeiten.
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Das Dashboard zeigt auf einen Blick: Bruttovermdgen, Verbindlichkeiten und Nettovermogen - inklusive Verschuldungsgrad und Anlagestruktur als

Kreisdiagramm.
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Vermogensverlauf tiber die Jahre

Diese Ansicht zeigt, wie sich die Vermdgensstruktur iiber die gesamte Lebensplanung hinweg entwickelt — aufgeteilt nach Kapitalanlagen, Immobilien, Unternehmen und Liquiditét.

Status Quo VIEY e W W\
AN A
ol : o
‘% ‘m x Simulation starten
VERMOGENSVERLAUF Q’ \.\\ ‘!,. @ Q

GESAMTVERMOGEN

@ Kapitalanlagen @ Immobilien @ Unternehmen @ Liquiditat

Die flachige Darstellung von Netto- und Gesamtvermdgen verdeutlicht, wie strategische Entscheidungen langfristig wirken und wann der Vermogenspeak erreicht wird.
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Entwicklung des Depotvermogens

Die folgende Darstellung zeigt die Entwicklung des Depotvermdgens im Zeitverlauf — ein zentrales Element zur Beurteilung des Anlageerfolgs und der Strategiewirksamekeit.

= e
Depot im Privatvermogen - -_— -o @ a
ANLAGEKLASSEN

e : Sonstiges Rendite: 0,00 %
i Cash Rendite: 1,00 %

: Anleihen Rendite: 3,00 %
| ] i Aktien Rendite: 7,00 %

@ Depotwert @ Einzahlungen @ Auszahlungen @ Cash-Pooling @ Kosten
4
H s 0

Die Kurvenentwicklung ermoglicht eine prazise Analyse, wie sich das Depot unter verschiedenen Marktbedingungen entwickelt hat und welche OptimierungsmaRnahmen sinnvoll
sind.



EFC SOFTWARELOSUNG

Liquiditatsplanung: Status Quo

Die Liquiditatsplanung zeigt, wie sich der verfiigbare Cashflow iber den gesamten Planungszeitraum entwickelt — Grundlage fiir jede fundierte Finanzentscheidung.
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LIQUIDITATSVERLAUF i s & \N @ 3 &
EINNAHMEN / AUSGABEN X
Einnahmen +
monatich
2026-2048 Gehalt aus Praxis 15.000 €
2026 - 2048 15.000 €

vierteljahriich

2026 - 2048 Quartalsauszahlungen Pra... 50.000 €

Ausgaben L g
monatlich

2026 - 2028 Lebenshaltung ohne Kinder - 5.000 €

2026 -2030 Miete -2.500 €

2029 - 2054 Lebenshaltung mit Kind -7.000 € [

2031 - 2071 Miete -5.79 €

2055 - 2071 Lebenshaltung Rente -16.496 € [
fahriich

2026 - 2048 Urlaub -15000€ |

2049 - 2059 Urlaub Rente -59.208 €

@ Kontostand ® Saldo @ Cash-Pooling

§

Diese Darstellung bildet die Ausgangslage ab — sie zeigt, wo ohne gezielte Mallnahmen Liquiditatsliicken entstehen kdnnen.
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Liquiditatsverlauf: Optimiert vs. Status Quo

Die Gegeniiberstellung macht den Unterschied sichtbar: Wie verandert sich der Liquiditdtsverlauf durch gezielte OptimierungsmafRnahmen gegeniiber dem unveranderten Status
Quo?

=—C
= ¥
PLANUNGSVERGLEICH STATUS QUO | OPTIMIERUNG Q
NETTOVERMOGEN GESAMTVERMOGEN

Status Quo | Simulationsmethode: Monte-Cario | Planungsziel: 0 € | Simulationserfolg: nicht simuliert | Szenario: nicht simuliert

Optimierung | Simulationsmethode: Linear

m @Kontostand @ Einnahmen @ Ausgaben @ Cash-Pooling
Hi

Der direkte Vergleich zeigt: Mit der richtigen Strategie lassen sich Liquiditatsrisiken erheblich reduzieren und finanzielle Spielraume nachhaltig sichern.
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Planungsvergleich: Liquiditat im Uberblick

Die Gegeniiberstellung von Status Quo und optimierter Planung zeigt, welche Auswirkungen strategische Entscheidungen auf den
langfristigen Liquiditatsverlauf haben — analysiert mittels Monte-Carlo-Simulation und linearer Methode.

/\  Status Quo

Ohne Anpassungen entwickelt sich die Liquiditat in
kritische Bereiche. Die Monte-Carlo-Simulation zeigt
signifikante Risikoszenarien mit moglichen
Unterdeckungen im spéateren Planungsverlauf.

) Nach Optimierung

Mit gezielten MalRnahmen stabilisiert sich die
Liquiditatskurve deutlich. Die Optimierung schafft
finanzielle Spielraume und reduziert
Planungsrisiken erheblich — fiir ein sicheres
Fundament in jeder Lebensphase.
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Professionelle Finanzplanung
fur die Zukunft

Mit einer strukturierten, ganzheitlichen Finanzplanung schaffen Sie die Basis fiir ein
selbstbestimmtes Leben - von der Karriere iber die Familienphase bis in den

Ruhestand.

01 02

Heute handeln Ziele definieren

Je friiher Sie mit der Planung beginnen,  Klare finanzielle Ziele sind die

desto groRer ist lhr Voraussetzung fiir eine wirkungsvolle
Gestaltungsspielraum — der Strategie. Ohne Richtung kein Kurs.

Zinseszinseffekt arbeitet fiir Sie.

03

Ergebnisse sichern

RegelméaRige Uberpriifung und Anpassung sichern Ihren Kurs — auch in veranderten

Markt- und Lebenslagen.




Tipps fur Ihre Geldanlage
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Erfolgreiche Geldanlage ist kein Zufall — sie basiert auf soliden Prinzipien, die sich iber Jahrzehnte bewahrt haben.

1

Informiert bleiben

Holen Sie sich kompetente und
unabhangige Beratung.
Finanzentscheidungen sollten auf
fundierten Informationen und einer
klaren Analyse lhrer personlichen
Situation beruhen — nicht auf
Empfehlungen aus dem
Bekanntenkreis.

2

Breite Streuung

Diversifikation ist das wirksamste
Mittel zur Risikominimierung.
Verteilen Sie lhr Vermdgen auf
verschiedene Anlageklassen,
Regionen und Laufzeiten, um
Schwankungen einzelner Markte
auszugleichen.

3

Langfristig denken

Sachwertanlagen wie Immobilien,
Aktien oder
Infrastrukturinvestitionen sind ein
solider Baustein fiir nachhaltigen
Vermogensaufbau. Der
Zinseszinseffekt belohnt Geduld
konsequent.



Aufgaben des
Produktmanagements

Das Produktmanagement sichert die Qualitat aller eingesetzten Finanzlésungen — von der
Marktanalyse bis zur individuellen Mandantenpriifung.

Kernaufgaben Qualitatsstandards

Produktlésungen fiir die Beratung . o
der Mandanten schaffen Hochste Prioritat

Empfehlu.ng ven Fllnanzprolfiukten Die Produkte miissen funktionieren —
und Entwicklung eigener L osungen fur den Mandanten, nicht fiir den

Marktanalysen und laufende Vertrieb.

Marktbeobachtung
Fachliche Schulungen der Berater
Individuelle l?rufung von Risiko-Rendite
Mandantenfallen
Ausgewogenes Verhaltnis zwischen
Ertragschance und Risiko als zentrales

Auswabhlkriterium.




EFC AG - PRODUKTMANAGEMENT
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Produktfreigabeprozess: Beteiligungen &
Vermogensanlagen

Die EFC AG verfiigt tiber eine ausgewiesene Kernkompetenz im Bereich der Beteiligungen und Vermdgensanlagen — mit einem

breiten Spektrum und langjahriger Marktexpertise.

Breites Kapitalanlage-
Spektrum

Zugang zu einem besonders
breiten Spektrum an
Kapitalanlagen — von
klassischen Beteiligungen bis zu
innovativen Spezialprodukten.

@ Uber 25 Jahre Erfahrung @ o

Mehr als ein Vierteljahrhundert
Expertise im Bereich der
Beteiligungen — eine Grundlage,
die Vertrauen schafft und
Qualitat sichert.

Innovationsfiihrer

Spezialprodukte, teilweise
Innovationsfiihrer am deutschen
Markt — mit dem Anspruch,
Funktion und Kundennutzen in
den Vordergrund zu stellen.



Der Produktfreigabeprozess im Detalil

Jedes Produkt durchlauft einen strukturierten, mehrstufigen Priifprozess, bevor es zur Beratung freigegeben wird. Transparenz und
Qualitatssicherung stehen dabei an erster Stelle.

Gremien-
Due Diligence .. prifung i
Marktanalyse ' Risiko- . Freigabe
Bedarf, Rechtliche und bewertung Fachgremien und Produkt zur

Entscheider
abstimmen

finanzielle Priifung

durchfiihren Beratung freigeben

Wettbewerber und
Trends priifen

Sicherheits- und
Compliance-Risiken
bewerten

Nur Produkte, die alle Prifstufen erfolgreich durchlaufen, werden unseren Mandanten empfohlen — fiir maximale
Qualitatssicherung und Transparenz.



Der Produktentwicklungsprozess: Portfoliolosungen
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Unsere Portfoliolésungen entstehen in einem strukturierten Entwicklungsprozess — von der wissenschaftlichen Grundlage bis zur fertigen Anlagestrategie.

Klug investieren

GLOBAL STRATEGY
PORTFOLIOS




Portfoliol6sungen: Unser Anspruch
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Unsere Portfolioldsungen folgen einem klaren Prinzip: wissenschaftlich fundiert, unabhangig und konsequent am Kundennutzen
ausgerichtet.

Wissenschaftlich fundiert Keine Provisionen Fuhrende

Das Investmentportfolio wird nach Wir erhalten keinerlei Provisionen Investmenthauser
anerkannten wissenschaftlichen von Partnergesellschaften. Unsere Zusammenarbeit mit renommierten,
Erkenntnissen aufgebaut — fur eine Produktauswahl erfolgt international fihrenden

robuste und belastbare ausschlieBlich im Interesse des Investmenth&usern fir hochste
Anlagestrategie. Mandanten. Qualitat und globale Diversifikation.

[J  — Funktion + Kundennutzen stehen im Fokus! Jede Entscheidung wird daran gemessen, was sie fiir den Mandanten
leistet.



Das Aktienportfolio im Vergleich

Die Zahlen sprechen fiir sich: Unsere Global Strategy 100 lbertrifft die beliebtesten Investmentfonds deutlich — im Zeitraum 01.01.2020 - 01.05.2026.

20.000 €

19.000 €

18.000 €

17.000 €

16.000 €

15.000 €

14.000 €

13.000 €

12.000 €

11.000 €

Anlageentwicklung in Euro

10.000 €

9.000 €

8.000 €

7000 €

6.000 €

2020

E Summe Einzahlungen
. Giobal Strategy Portfolio 100 (2025)

11,00%

Global Strategy 100

p.a. — unsere Portfolioldsung im Vergleichszeitraum
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2021 ' 2022 ’ 2023 2024 ' 2025
AF Intemational [l oWs Axtien Strategie Deutschiand FC €
DWS Top Dividende LC FvS Multi Asset Growth HT
y 4,039
7,06% ,03%
Aktienfonds Int. @ FvS Multi Asset

p.a. — Durchschnitt internationaler Aktienfonds p.a. — beliebter Vergleichswert im Betrachtungszeitraum
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Ihr Ansprechpartner

David Bittsansky

Strategische Finanzplanung & Vermogensaufbau | Partner EFC AG |

Ruhestandsplanung - Immobilien - Generationenvorsorg

EFC Rhein-Neckar

Das Beratungsgesprach zur individuellen Férderung wird mit mir als Ihr

personlicher Finanzberater durchgefiihrt. Gerne kann ich Sie unabhéangig davon
auch bei allen weiteren finanziellen Anliegen unterstitzen.
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